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Stellen Sie lhre Praxis auf den Priifstand!

Die Umsatzrendite der hausérztlichen Praxen ist nicht besonders gut. Fir den
Arzt als Unternehmer gibt es noch viel zu tun, A&W-Autor Hans Linder erlzu-
tert, wie die Hausérzte ihre Rendite verbessern kdnnen.

Kitrzlich analysierte dlie HypoVerainsbank
die Umsatzrendite der verschiedenen
Fachgruppen und schitzre das Porenzial
ein, den jeweiligen Praxisertrag zu ver-
bessern (siche A W-Tabelle). So man-
cher Hausarzt ist angesichts diescr Da-
ten iiberrascht, wenn er erkennt, dass er
tkonomisch und vom scincm persén-
lichen Eingatz her ein grofies Rad dreht,

Wer 6konomisch ein groBBes Rad
dreht, muss oft genug dennoch mit
bescheidenem Ertrag auskommen

der wirtschaftliche Erfolg aber ver-
gleichsweise bescheiden bleibt. Eine
Umsatzrendite unter 50 Prozent kann
nicht zufrieden stcllen. Das Ziel, 53 Pro-
zent Umsatzrendite zu etreichen, wic es
Experten als rcalistisch bezeichnen, ist
eine crfolgversprechends Perspektive
und 2uf jeden Fall den Einsatz des Arz-
tes und seiner Mitarbeiter wert.

' Freilich: Es macht keinen Sinn, mit Tun-
nelblick darauf zu warten, dass sich die

. A&W-TABELLE

Vergleich der tatsichlichen Umsatzrendite mit dem B

Ertragslage aufgrund von Initiativen
von oben verbessert. Die Vetsprechen
der Politiker einschlieflich der Fiih-
rungskriftc im Management der drzt-
lichen Betufsvertretungen sind durch-
weg mit Vorsicht zu geniefen. Die
Hausérzte diicfen bei der Homorarre-
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in Arztpraxen 2006 i
Fachgruppe Umsatzrendite Umsatzrendite
Durchschnitt Benchmark
Allgemelnmediziner 48,8 % 53,0%
_Augendrzte 51,5 % 54,0 %
Chirurgen 424% 46,0 %
Gynékologen 49,2 % 54,0%
HNO-Arzte 50,1 % 54,0%
Hautérzte 45,9 % 51,0%
Internisten, facharztliche 45,8 % 31.0%
Kinderdrzte 49,3 % 54,0 %
Nervensrzte 523 % 58,0 %
Orthopdden 433% 47,0 %
Radiologen 36,6 % 40,0 %
Urologen 47,4 % 32,0 %
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form 2009 eine Verbesscrung ihrer
wirtschaftlichen Sitnation erwarten.
Welche Perspektiven sich daraus aber
fiir die Praxcn in Euro und Cent erge-
ben, kann heute noch niemand wirklich
scrids sagen. Die entscheidenden Be-
schlisssc fallen erst in der zweiten =




